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Marktberichten
Asperge ook een kerstbeleving
 

“Willen we met kerst asperge op het menu dan 
zijn daarvoor de bestellingen naar Peru al in 
begin december te plaatsen, “vertelt Theo 
Jegerings van Langfruit. “De Nederlandse 
kasasperge wordt toch wat kleinschaliger geteeld 
en zal niet voldoende zijn voor de vraag.  
 
Het blijft overigens altijd moeilijk om goed in te 
spelen op de vraag omdat supermarkten 
terughoudend zijn in hun bestellingen. 

Supermarkten willen nog wel eens op het “laatste moment” bijbestellen. Ja, dan wordt 
het wel wat lastiger aangezien normaal gesproken de asperge per boot vanuit Peru komt 
en dan kan het hele logistieke proces toch zeker wel twee weken in beslag nemen. Maar 
ook per vliegtuig de asperge laten aanvoeren is altijd een mogelijkheid.”  
 
Jegerings is overtuigd van de goede kwaliteit van de ingevoerde asperge. “In Peru zijn 
het vooral grootschalige bedrijven die een uniform product kunnen leveren en dat is toch 
wat de supermarkt in de winkel wil hebben.” Het genieten van asperge tijdens de 
feestdagen zal de consument al vast doen uitkijken naar het komende Nederlandse 
aspergeseizoen. 

Aceera actueel:  
Vertel een sterk verhaal
Op 1 december heeft de workshop verpakkingen plaatsgevonden die Aceera samen met 
LTO Groeiservice heeft georganiseerd. Drie sprekers hebben de deelnemers weten te 
boeien over verschillende aspecten van verpakken zoals communicatie, versheid, 
houdbaarheid en pr.   

Imagro is een communicatie en adviesbureau voor bedrijven en instellingen in de agri- 
en foodbusiness. Judith van Heck heeft de kracht van het verhaal achter het product 
benadrukt. Wat is jouw verhaal, vertel over je bedrijf, hoe komt je product tot stand. 
Vertel wat jou passie is dan spreek je tot de verbeelding. Gebruik je diepere emotie als 
fundament. Consumenten onthouden een goed verhaal en vertellen het door. 

De heer Johan Wagemaker, die het fabrikaat 
Hepro voert heeft iedereen bijgepraat over de 
mogelijkheden van de verpakkingsmachine voor 
asperge. Folie wordt over een schaaltje 
getrokken. Deze folie is laser geperforeerd en 
heeft de eigenschappen dat gas (door asperge 
geproduceerd) er wel uit kan en watermoleculen 
er niet uit kunnen. Zo is de asperge na 1 week 
nog steeds een goed product. Daarnaast is er 
ook verpakking geschikt voor gebruik in de 
magnetron.

 
Uit de reacties van telers bleek wel dat er in de huisverkoop twee soorten klanten 
gesignaleerd worden. De klant met weinig tijd waarvoor dan een verpakt product 
interessant kan zijn en de klant die speciaal naar de boerderij komt voor de verse 
asperge, die geschild wordt waar de klant bij staat. Deze laatste klant ziet het boerderij 
bezoek als een uitje, een beleving.  

Wat kunnen we leren van geslaagde campagnes in andere gewassen? Dhr. Ton 
Janssen van Tasty Tom heeft laten zien hoe in de tomatenwereld de “Wasserbombe”  
door een aantal telers is omgezet naar een echte smaaktomaat. De klant is koning en 
excelleren op smaak zijn daarin de kernboodschappen. Veel reclame en pr is daarvoor 
nodig, maar ook free publicity werkt goed. Denk aan het bedrukken van folies of 
verpakkingsmateriaal met je logo of verpakking waarop etende mensen smaakvol staan 
afgebeeld. 

Voldoende handreikingen om eens opnieuw naar je eigen product te kijken: uitstraling en 
een goed verhaal zijn effectieve middelen om je klant terug te laten komen om jouw 
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Huisverkoopproducten 
van derden en KOR
Het komt steeds vaker voor dat 
huisverkopende telers ook 
producten van derden gaan 
verkopen. Let wel op als u in de 
landbouwregeling valt. 
Verkoopt u alleen eigen 
producten dan valt u onder de 
landbouwregeling. Maar 
verkoopt u daarnaast nog 
andere producten dan wordt u 
voor dit onderdeel van uw 
onderneming normaal belast. 
Dus ook voor de verkoop van 
uw eigen product.  
Mogelijk komt u dan in 
aanmerking voor de kleine 
ondernemers regeling (KOR). 
Toepassing van deze  regeling 
kan betekenen dat u minder 
btw hoeft te betalen of dat u 
ontheffing van uw 
administratieve verplichtingen 
voor de btw kunt vragen. Zo'n 
ontheffing houdt onder meer in 
dat u geen aangifte meer hoeft 
te doen. U dient wel uw 
facturen te bewaren voor een 
eventuele controle. Er gelden 4 
voorwaarden voor de kleine-
ondernemersregeling. Lees 
verder. 

Planning 
werkzaamheden
“Nu is het tijd om de 
aspergevelden winter klaar te 
maken,” aldus Hub Rooijakkers 
van Boerenbond Helden. “Het 
loof verwerken, hakselen of 
klepelen. Maak deze maand tijd 
voor een planning voor de 
werkzaamheden voor het 
nieuwe aspergeseizoen. Welke 



asperge te kopen. 

Internationaal Asperge Symposium in Peru

Stand van zaken Aspire systeem
Ongeveer 250 deelnemers hebben het 
Internationale Asperge Symposium (IAS) 
bijgewoond in Peru, dat plaats vond van 29 
oktober tot en met 1 november. Aan de pretour 
en afsluitende tour hebben 40 tot 60 mensen 
deelgenomen.  
 
De algehele indruk is dat de presentaties niet 
veel nieuws brachten maar eerder een verslag 
waren van lopende onderzoeken. Daarnaast 
waren veel onderwerpen gericht op de 
Peruaanse teelt. 
Echter een onderwerp als het Aspire systeem is voor telers wereldwijd interessant. De 
nieuw gekozen voorzitter van het IAS, Dan Drost van de universiteit van Utah, heeft in 
zijn presentatie, de methode van het meten van het suikergehalte in de asperge, als 
onderwerp. Het Aspire systeem laat zien of het moment van het stoppen met oogsten 
bereikt is. Drosts recente onderzoeken tonen aan dat de toepassing en het gebruik van 
deze technologie aan het afnemen is. Uit een enquette onder aspergetelers in Utah, 
blijkt nu dat veel telers het een lastig, moeilijk en bewerkelijk systeem vinden. De 
bereidheid om het toe te passen is aan het afnemen.  
 
In Nederland is ook onderzoek gedaan naar de uitwerking en toepassing van het Aspire 
systeem. Telers die hier hebben meegedaan aan het onderzoek gaven ook aan dat de 
bemonstering en het meten van de brixwaarden teveel tijd kostten. 

Drost geeft aan dat het tijd wordt om inzicht te krijgen hoe het systeem veranderd kan 
worden om de beloofde voordelen voor de telers te bieden. Het bepalen van het 
suikergehalte lijkt niet voldoende. Ook de omvang van de wortelmassa moet bepaald 
worden. Drost is bezig dit nader te onderzoeken. Het belang van de wortelmassa kunt u 
ook nog teruglezen in de nieuwsbrief van 10 september. 

velden wil je voor vervroeging 
gebruiken, welke methoden wil 
je toepassen? Folie, tunnels, 
verwarming? Denk ook aan 
zaken als bemesting, het 
gebruiksklaar maken van de 
oogstmachines, het onderhoud 
van de accu. Bestel op tijd wat 
je nodig denkt te hebben.”

Voorbereidingen: 
hygiënecode bij 
aspergeschillen
Wanneer u als agrarisch 
ondernemer op uw bedrijf 
asperge schilt, wat valt onder 
het verwerken van een product, 
dan moet u rekening houden 
met de hygiënecode die geldt 
voor de AGF handel (zie 
website Productschap 
Tuinbouw).  Hier vind u 
werkinstructies over het 
bijhouden en registreren van 
reiniging, desinfectie, en 
temperatuurmeting. 

november: zeer zacht, nat en 
de normale hoeveelheid zon 
 
oktober: 
vrij zacht, neerslag en zon 
vrijwel gemiddeld
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